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Devenez un
vendeur Amazon

Que vous ayez une entreprise de e-commerce établie, une excellente idée pour un nouveau produit ou simplement une passion pour la vente, voici comment franchir la prochaine étape avec Amazon.

S'inscrire

39 € (hors TVA) par mois + frais de vente
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Incitations pour les nouveaux vendeurs partenaires
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Plus de 47.250€ d'avantages réservés aux nouvelles marques !

Lancez-le sur Amazon dès aujourd'hui et bénéficiez de diverses mesures incitatives pour vous aider à démarrer votre activité, notamment un bonus de 10 % sur vos premiers 45.000€ de ventes de marque, suivi d'un bonus de 5 % pendant la première année jusqu'à ce que vous atteigniez 900.000€, soit une valeur bonus pouvant atteindre 47.250€ !*

En savoir plus


* Les incitations pour les nouveaux vendeurs sont soumises aux conditions générales applicables. Consultez Seller Central pour plus de détails.











LE SAVIEZ-VOUS?

En moyenne, les vendeurs partenaires qui utilisent le service Expédié par Amazon en France voient leurs ventes augmenter de 36%*.

* Ce chiffre est basé sur une analyse par canal des données du 4e trimestre 2019 au quatrième trimestre 2020 (sauf deuxième trimestre 2020 compte tenu de l'impact de la COVID 19). Il n'est fourni qu'à titre de référence générale. Il ne reflète pas les données mises à jour en temps réel et n'est pas spécifique à un ASIN ou à une catégorie de produits. Les résultats réels peuvent varier en fonction d'un large éventail de facteurs, y compris mais sans s'y limiter la saisonnalité, le prix de vente et la solution d'expédition existante. Amazon ne garantit aucun résultat particulier pour votre entreprise si vous utilisez le service Expédié par Amazon.

En savoir plus sur le service Expédié par Amazon
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Atteignez des millions d'acheteurs

B2B et B2C. Propriétaires de marques et revendeurs. Ils vendent tous sur Amazon pour une raison : des centaines de millions de clients achètent dans nos boutiques à travers le monde.

Fonctionnement
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Distribution de sourires

Confiez-nous l'expédition, les retours et le service client avec Expédié par Amazon. Vous souhaitez vous occuper de l'expédition vous-même ? C'est également possible.

Découvrir l'expédition
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Gagnez de l'argent

Faites votre choix parmi des forfaits, des catégories de produits et des options d'expédition flexibles qui répondent aux besoins de votre entreprise.

Voir la tarification




Vous avez seulement quelques articles à vendre ?

Inscrivez-vous pour devenir un vendeur individuel
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Incitations pour les nouveaux vendeurs partenaires
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Commencez avec plus de 47.250€ d'incentives

Obtenez jusqu'à 10% de remise sur les ventes de votre marque

Nous investissons dans de nouvelles marques sur Amazon. Inscrivez votre marque au registre des marques auprès d'Amazon pour bénéficier des avantages suivants :
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10 % de remise sur vos premiers 45.000€ de ventes de marque, puis 5% de remise sur votre première année jusqu'à ce que vous atteigniez 900.000€
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Crédit de 180€ pour Amazon Vine


Faites de la publicité, répondez à vos attentes et développez-vous en toute confiance

Vous avez tout investi dans votre activité, alors commençons votre aventure avec Amazon en toute confiance. Tous les nouveaux vendeurs professionnels peuvent bénéficier des avantages suivants :
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Un crédit de 90€ pour les frais d'expédition vers le réseau de distribution Amazon dans le cadre du Programme Transporteurs partenaires d’Amazon ou un crédit de 180€ pour les frais d'expédition lorsque vous utilisez Amazon Global Logistics
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Si vous utilisez Expédié par Amazon, stockage gratuit et retour client avec inscription automatique au programme Nouvelle Sélection Expédié par Amazon
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Exemption de la surtaxe d'utilisation du stockage pendant un an après la date de réception de l'inventaire FBA et des frais de couverture des coûts d'inventaire réduits (PANEU) pendant la première année suivant la première date active paneuropéenne
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Crédit de 45€ pour créer des annonces de produits sponsorisés
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Crédit de 45€ pour créer des coupons Amazon





En savoir plus
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TÉMOIGNAGES


Coconut Merchant
01/03
Lavolio Boutique Confiserie
Niré

En vendant sur Amazon, nous avons été en mesure d'aider les agriculteurs du monde entier.
Al ShariatDirecteur, Coconut Merchant
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Pour moi, c'est très facile de mettre ses produits sur un site consulté par des millions de personnes prêtes à acheter.
Lavinia DavolioFondateur, Lavolio Boutique Confiserie
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Amazon nous a aidés à atteindre nos clients d'une manière qui aurait été beaucoup plus difficile à partir de notre propre site Web.
Erin GraybillFondateur & Directeur Général, Niré
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Foire aux questions

Obtenez des réponses aux questions fréquemment posées sur l'utilisation d'Amazon pour le e-commerce.

Comment puis-je commencer à vendre sur Amazon?
La procédure est très simple. Pour commencer à vendre sur Amazon, veuillez suivre les étapes ci-dessous :

	Choisissez tout d'abord votre plan de vente en fonction du nombre de produits que vous comptez vendre par mois. Nous proposons deux types de plans : individuel et professionnel. Un calculateur de frais, simple d'utilisation, est a votre disposition pour vous aider à comprendre quel bénéfice vous pouvez obtenir pour chaque plan en fonction du nombre de produits vendus.
	Ensuite, vous devrez terminer le processus d'inscription. Cela nécessite un compte client Amazon valide ou une adresse e-mail professionnelle, ainsi que les détails de votre carte de crédit (ou celle de votre entreprise). Vous devrez également présenter une pièce d'identité en cours de validité (une copie du passeport ou une carte nationale d'identité, par exemple). Si vous dirigez une entreprise, vous devrez également partager les détails d'enregistrement de votre entreprise, y compris les certificats fiscaux (tels qu'un certificat de TVA). Enfin, vous devrez communiquer votre numéro de téléphone et vos coordonnées bancaires
	Une fois votre inscription terminée, vous aurez accès à votre compte central de vente à partir duquel vous pourrez gérer votre entreprise.
	Ensuite, vous devrez répertorier vos produits en ajoutant pour chacun d'entre eux une identification, un UGS, un titre, une description, des images du produit, des termes de recherche et des mots-clés pertinents, ainsi que son prix.
	Puis vous devrez choisir une option d'expédition pour livrer vos produits à vos clients.
	Vous serez alors prêt pour commencer à vendre sur Amazon.







Amazon convient-il à mon entreprise?
La réponse courte est oui. Les plus grandes marques ménagères vendent sur Amazon. Il en va de même pour des sociétés émergentes que vous découvrirez bientôt. Les petites et moyennes entreprises prospèrent sur Amazon, représentant plus de la moitié des unités vendues dans nos magasins à travers le monde. Quelle que soit votre entreprise - et quelle que soit sa taille - nous serions ravis que vous prospériez avec nous. Trouvez le plan qui vous correspond le mieux et démarrez votre boutique en ligne dès aujourd'hui.






Combien de temps faut-il à Amazon pour payer ses vendeurs?
En règle générale, nous mettons en réserve les recettes de vos ventes jusqu’à un certain nombre de jours après la date de livraison d’une commande, afin de garantir que vous disposez des fonds nécessaires pour traiter toute demande de remboursement émise par les acheteurs. Nous déterminons le nombre exact de jours en fonction de l’évaluation de vos risques généraux et de l’historique de vos performances, le délai par défaut étant de 7 jours après la date de livraison (politique « DD+7 » de la date de livraison+7).






Combien coûte la vente d'un produit sur Amazon?
Les frais que vous payez dépendent de votre plan de vente et des types de produits que vous vendez.

Frais de plan de vente
Ce sont les frais que vous payez pour votre plan de vente, et ils varient en fonction du plan que vous sélectionnez.
Si vous choisissez le plan de vente professionnel, vous encourez des frais fixes de 39 € par mois (hors TVA) plus frais un frais vente supplémentaire de 0,30 € minimum par article.
Si vous choisissez le plan de vente individuel, vous payez un frais de 0.99 € en plus d'un frais vente de 0,30 € minimum pour chaque article.

Frais de vente
Ces frais sont facturés par article vendu et comprennent des frais de référence (qui représentent un pourcentage du prix de vente et varient selon la catégorie du produit) et des frais de clôture variables (qui s'appliquent uniquement aux catégories de médias).

Frais de port
Lorsque vous remplissez vous-même les commandes, les tarifs d'expédition Amazon s'appliquent. Nous facturons ces tarifs d'expédition en fonction de la catégorie de produit et du service d'expédition sélectionnés par l'acheteur.

Frais d'expédition
Avec le service Expédié par Amazon, vous ne payez que pour les services que vous utilisez, sans minimum de stock, frais d'abonnement ou contrat. Expédiez vos produits vers nos centres de distribution et payez pour les services d'expédition et l'espace de stockage utilisés. Vous pouvez aussi utliser Essayez le service Expédié par Amazon avec la livraison gratuite, les retours et plus encore.







Combien un vendeur Amazon peut-il espérer gagner en tant que débutant?
Bien qu'il n'y ait pas une seule bonne réponse, le fait est qu'Amazon vous offre un potentiel de croissance illimité. Dès lors que vous commencez à vendre vos produits, il existe plusieurs façons de développer votre activité sur Amazon.

Immédiatement après le lancement de votre entreprise de vendeur Amazon, nous vous proposons de nombreux outils pour vous aider à faire passer votre activité au niveau supérieur. En tant que propriétaire de marque, vous pouvez générer plus de revenus avec le Lancement Parfait tout en bénéficiant d'un bonus pour les nouvelles marques et de services comme Expédié par Amazon.






Ai-je besoin d'une SARL pour vendre sur Amazon?
Non. Pour vendre sur Amazon, vous n'avez pas besoin d'une SARL (société à responsabilité limitée). Vous pouvez immédiatement commencer à vendre sous votre nom en tant que propriétaire unique. Une entreprise individuelle convient si vous débutez dans le commerce électronique et que vous souhaitez vous essayer à la vente sur Amazon. Vous pouvez en apprendre plus sur la vente sur Amazon via la Seller University.






Comment puis-je m'inscrire en tant que vendeur sur Amazon?
Pour commencer, vous devrez d'abord terminer votre inscription. Assurez-vous d'avoir à portée de main les éléments suivants :

	Adresse e-mail professionnelle ou compte client Amazon
	Carte de crédit (les cartes internationales sont également acceptées.)
	Passeport ou pièce d'identité valide (la vérification d'identité protège les vendeurs et les clients.)
	Détails d'enregistrement de l'entreprise, y compris le numéro de TVA


Notre guide pratique pour débutants contient des informations détaillées sur tout ce que vous devez savoir pour devenir vendeur sur Amazon.






Quels articles doivent être approuvés pour être vendus sur Amazon?
Certaines catégories de produits sont ouvertes à tous les vendeurs, tandis que d'autres nécessitent un compte vendeur professionnel. Certaines catégories de produits nécessitent également l'approbation officielle d'Amazon pour que vous commenciez à vendre. Il existe également certaines catégories de produits qui ne peuvent pas être vendues par des vendeurs tiers.

Les catégories de produits nécessitant une approbation pour vendre sur Amazon sont les suivantes :

	Bières, vins et spiritueux
	Accessoires pour Appareils Amazon
	Défibrillateurs
	Fidget spinners
	Masques anti-feu et anti-fumée
	Extincteurs portatifs
	Sièges auto pour enfants et rehausseurs
	Cale-bébé
	Stylos à encre invisible
	Gyropodes
	Détecteurs de fumée, de monoxyde de carbone et de gaz combustible
	Jouets souples
	Guirlandes lumineuses avec prise
	Dispositifs de flottaison individuels portatifs


Pour des informations plus détaillées, visitez seller University afin de connaître tous les détails qui vous permettront de réussir votre projet en tant que vendeur Amazon.






Qui peut vendre sur Amazon?
Tout le monde peut commencer à vendre sur Amazon ! Les marques émergentes et certaines des plus grandes companies du Fortune 500 ont élu domicile chez Amazon. Quelle que soit votre entreprise - et quelle que soit sa taille - avec nous, vous pouvez atteindre les centaines de millions de clients qui visitent chaque jour Amazon pour faire leurs achats .

Que vous soyez un particulier ou un professionnel, vous pouvez démarrer avec toutes les informations dont vous avez besoin ici.
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Restez connecté(e)

Inscrivez-vous pour obtenir des conseils utiles sur la création d'une entreprise Amazon






S’abonner






Zéro spam. Désabonnez-vous à tout moment.






Commencez à vendre dès aujourd'hui

Que vous vendiez un seul article ou des millions, vendre sur Amazon vous permet d'atteindre des dizaines de millions d'acheteurs. La configuration de votre compte est définie pour vendre dans toute l'Europe.








S'inscrire

39 € (hors TVA) par mois + frais de vente







✕
Le programme européen Vendre sur Amazon permet automatiquement la vente à l'échelle de l'UE.









✕
Créez vos offres internationales

Vous pouvez désormais toucher des millions de clients via votre compte Seller Central. Votre inscription vous donne accès aux sites de vente européens et internationaux. La configuration de votre compte est définie pour vendre dans toute l'Europe. Vendez sur tous ces sites de vente sans frais d'abonnement supplémentaires. Après l'inscription, il suffira de créer des offres sur votre site principal, et les offres éligibles seront automatiquement dupliquées sur tous les sites de vente européens par le biais de notre outil « Créer des offres internationales ». Si vous souhaitez modifier les pays/sites de vente où vous voulez que vos produits soient mis en vente et vendus, veuillez visiter la page des paramètres de mise en vente et mettre à jour vos préférences ici (connexion requise). 

S'inscrire

39 € (hors TVA) par mois + frais de vente













✕
Le programme européen Vendre sur Amazon permet automatiquement la vente à l'échelle de l'UE.
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Explore selling on Amazon around the world
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Amazon operates stores worldwide, allowing you to grow your business internationally regardless of where you’re located.
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Évaluer cette page
Évaluer votre expérience avec cette page
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Politique de confidentialité

Cookies

Conditions générales


© 2024 Amazon.com, Inc. et ses sous filiales.
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Sur ce site, nous utilisons des cookies et des outils similaires (collectivement, les « cookies ») pour vous fournir des services et les améliorer et pour diffuser des publicités. Pour en savoir plus sur la manière dont Amazon utilise les cookies, veuillez lire l’Avis sur les cookies d’Amazon.

Continuer sans accepter

Gérer les préférences

Accepter tous les cookies
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